
 
Eine einzigartige gemeinsame Vision

Sollten wir Sie für dieses regionale Bündnis inte-
ressieren können, dann wäre durchaus daran zu 
denken, dass in der Lebacher Innenstadt ein Schau-
raum mit Café entsteht, welcher eine senioren-
taugliche Wohnung mit Vorher / Nachher – Effekt 
darstellt.

Wesentliche Produkte und Dienstleistungen der 
häuslichen Funktionsbereiche Wohnen, Essen, 
Schlafen, Körperhygiene, Sicherheit, Kommunika-
tion etc. könnten hier demonstriert werden. Es soll 
von Handwerkern und Dienstleistern im Rotations-
verfahren während des Markttages besetzt sein, 
die dort der älteren Generation anhand der auf-
gebauten und eingerichteten Beispiele ihre spezi-
fischen Produkte und Dienstleistungen vorführen 
können.

Der Vorteil für die Kunden: Sie können an zentralem 
Ort Informationen und Beratung für die genannten 
Produkte und Dienstleistungen nachfragen. Durch 
den Marktbus ist zudem der Transport auch von 
Kunden aus den Stadtteilen gewährleistet.

Der Vorteil für Ihr Unternehmen: Diese innovative 
und saarlandweit einzigartige Idee kann Ihnen 
neue Geschäftsfelder erschließen. Eine potenziell 
steigende Zahl von Kunden kommt direkt zu Ihnen.

Kooperationspartner: 

Wir freuen uns auf die Zusammenarbeit!

Stadt Lebach
Wirtschaftsförderung
Toni Bartz
Am Markt 1
66822 Lebach
Tel.: 06881/59-246
E-Mail: pr@lebach.de

Handwerkskammer des Saarlandes 
Berufliche Bildung
Dipl.-Ing. Stefan Gerhard
Hohlenzollernstr. 47-49
66117 Saarbrücken
Tel.: 0681/5809- 260

Ministerium für Umwelt
Agentur ländlicher Raum
Otmar Weber
Keplerstraße 18
66117 Saarbrücken
Tel.: 0681/501-4334

Das Projekt wird inhaltlich und 
organisatorisch begleitet von
pirrung lebensräume
Wirkstätte für Regional- und 
Lebensraumentwicklung
Dorothée Pirrung
Frankenholzerstr. 195
66450 Bexbach
Tel.: 06826/817110
E-Mail: pirrung@piregio.de



Wie Sie sich am veränderten Markt 
behaupten können

Die Zahlen und Fakten sprechen eine deut-
liche Sprache: 

Wer sich der Entwicklung nicht anpasst, der muss 
mittelfristig mit Umsatzeinbußen rechnen. Dies 
könnte das Ende für Ihr Unternehmen sein!
Es gilt nun also, sich jetzt Gedanken über die Zu-
kunft Ihres Unternehmens zu machen. 

Wir helfen Ihnen dabei!

Das Pilotprojekt hat zum Ziel, ein lokales Bündnis 
für Handwerker und Dienstleister zu gründen, um 
den Wachstumsmarkt und den Bedarf der Ge-
neration 60+ zu bedienen. Dies ist einzigartig im 
Saarland und stärkt unser Profil. Das Projekt trägt 
dazu bei, die Lebacher Handwerker und Dienstlei-
ster zu unterstützen und sie dadurch als wichtige 
Stützpfeiler der Lebacher Wirtschaft zu erhalten. 

Im Rahmen von eigens für dieses Projekt konzi-
pierten Weiterbildungsveranstaltungen der HWK 
erlangen Sie ein fundiertes Wissen, das Sie für se-
niorenfreundliche Produkte und Dienstleistungen 
sensibilisiert. Ihre Kompetenzen für barrierefreies 
und seniorengerechtes Bauen und Wohnen wer-
den erweitert, natürlich mit Zertifikat.

Die Bevölkerung wird weniger und älter

Der Begriff „Demografische Entwicklung“ ist in aller 
Munde. Was bedeutet das überhaupt?
Seit einiger Zeit werden weniger Kinder geboren als 
Menschen sterben. Das hat zwei Folgen:

1.   Die Bevölkerung wird insgesamt weniger. 2006 
hatte das Saarland noch 1,04 Millionen Einwoh-
ner. Bei gleichbleibender Geburten- und Sterbe-
rate wird die Bevölkerung im Jahr 2030 auf rund 
916.000 Einwohner geschrumpft sein.

2.   Das Durchschnittsalter der Bevölkerung steigt 
kontinuierlich. Seit 1990 ist das Durchschnittsal-
ter im Saarland schon um 4,2 Jahre angestiegen. 
Im Jahr 2030 wird fast jeder dritte Saarländer äl-
ter als 60 Jahre sein. In Lebach wird sich bis dahin 
beispielsweise die Zahl der 60 bis über 80jährigen 
von rund 8000 auf mehr als 14.000 erhöhen. 

3.   Die Generation 60+ benötigt zukünftig eine 
Wohnraumanpassung sowie Dienstleistungen, 
die ein lebenslanges komfortables und selbstbe-
stimmtes Wohnen und Leben gewährleisten!

Neue Märkte entstehen!

Die Auswirkungen auf Ihr Unternehmen

Der demografische Wandel zeigt kurz- und mittel-
fristig Auswirkungen auf Ihr Unternehmen:

1.   Der Verteilungskampf wird härter! 
Wenn der Kuchen kleiner wird, dann werden bei 
gleicher Stückzahl diese Stücke entsprechend 
kleiner.

2.   Es entstehen neue Wachstums- und Zukunfts-
märkte – die Chance für Ihr Unternehmen! Der 
Anstieg des Durchschnittsalters und der Bedarf 
an angepassten Wohnungen für jedes Alter 
bringt eine Änderung des allgemeinen Konsum-
verhaltens mit sich.

3.   Die klassischen Käuferstrukturen werden sich 
verändern. Die Ansprüche der Generation 60+ an 
Produkten und Dienstleistungen der Handwerker 
werden zukünftig drastisch steigen. Gefragt ist 
eine individuelle Betreuung vor Ort durch Hand-
werker, die individuelle Lösungen bieten können. 
Der noch vorherrschende Trend von „Geiz ist 
geil“ wird abgelöst durch eine vertrauensvolle 
Beratung. 

Gebraucht werden Handwerker und Dienst-
leister vor Ort, zu denen die Älteren Vertrauen 
haben und die deren Angst vor betrügerischen 
Maßnahmen und Abzocke entgegen wirken.


